【励志人生】

在你的领域里成为旗帜

（基础李文龙，2017年4月4日）

推荐理由：当我们刚刚踏入社会的时候，在心中如何策划自己的未来，就将收获怎样的未来。踏入职场的第一步，就是要找到一个最适合自己的行业，然后不惜一切代价，顶住暂时的困难，坚定不移地在这条路上走下去。我们要不忘初心，方得始终。
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我有一个好朋友，来北京之前在家乡的一家文化学校做副校长。后来，她决定来北京发展，我们就劝她换个待遇更好的工作。她有着名牌大学的响亮招牌，又过了英语六级，而且毕业实习的时候还有过在娱乐公司做商业策划的经历。凭借这些资本，她可以找到一个待遇更好工作更轻松的职位。

　　然而，她却没有采纳我们的建议，而是坚持选择了北京一家规模不大的文化学校，从最底层的任课老师做起。由于学校名气不大，所以她和同事们常常要顶着烈日在中学附近给接孩子们的家长发传单。她不仅每天要给学生们绞尽脑汁地辅导功课，而且还要强打起精神发放广告传单，不到一个月的时间，人就累得瘦了一圈儿。

　　大家不忍心看她一天天消瘦下去，于是便四处搜集适合她的招聘信息送给她，然而她再次拒绝了我们的好意，宁可放弃那些待遇更好的岗位，仍要固执地坚持着做现在的工作。她的执拗让我无法理解，我笑她自找苦吃，她却摇摇头说出了自己的想法:只要一个行业适合你，那么你在这个行业里做三年就一定能有小成，十年就一定能有大成!千招会，不如一招熟，别的工作再好，也只是多赚一些钱罢了;而这个工作再辛苦，却是我能为之奋斗一辈子的事业。在自己精通的行业里不断努力，虽然一时会遇到困难坎坷，但人脉、经验、能力却在不断积攒，将来有一天你就能成为一面旗帜，同行和客户看到你就会产生信任。得到了别人的信任，赚钱还是问题吗?

　　后来发生的一切，让我不由得佩服起她当初的决定。到这家文化学校半年后，学校的负责人有些吃惊地发现，越来越多的家长点名要让我的朋友来给他们的孩子上课，她在学校里的人气直线上升。学校的负责人对这个不起眼的新人产生了好奇，和她促膝长谈了一次。这次谈话让负责人吃惊不小，朋友从分析学校的顾客群，到讲课的方法，再到跟踪服务等等，都提出了系统而切实可行的方法。朋友告诉负责人，自己曾经从事过这个行业，并且积攒了大量相关的经验。这次谈话之后，负责人让朋友当了自己的助手，他们的学校迅速发展了起来。几年之后，朋友在这个圈子里成了名人，越来越多的家长开着车从四面八方慕名而来。后来，朋友的名气越来越大，干脆自己创业开办了一家学校，由于积累了相当的人气和各种资源，朋友的事业蒸蒸日上。几年前独自一人拖着皮箱来北京闯荡的她，现在已经是一个人人羡慕的成功人士了。

　　而在这几年里，我每年都在跳槽，先后换了几家公司，一会儿做影视策划，一会儿做外贸出口，虽然工资和职位都在不断提升，可是我心里清楚，在任何一个行业里，我都是一个可有可无的人，随时都可能被后来的竞争者所取代。而朋友始终专注于她最擅长的领域，她现在已经是自己领域里当之无愧的专家，是一个很难被替代的角色。她现在所取得的成就，只 能让我仰视，我们已经不是一个层次上的人了。同样的时光流逝，同样的心血付出，结果却大相径庭。

　　布局决定结局。当大学生们刚刚踏入社会的时候，你在心中如何策划自己的未来，你就将收获怎样的未来。踏入职场的第一步，就是要找到一个最适合自己的行业，然后不惜一切代价，顶住暂时的困难，坚定不移地在这条路上走下去。在最初的几年里，也许你的工资没有别人多，也许你的岗位没有别人清闲，但是由于你始终在这个行业里努力学习着，所以你一点点地记住了这个行业的每个细节，一点点地学会掌握了这个行业发展的规律，一点点地积攒下了这个行业里的人脉。这些看不见的资源，悄悄积蓄在你的生命里，由量变到质变，像暗暗积蓄力量的火山一样，沉寂千年，一朝爆发便直冲霄汉!

在很多行业都能游刃有余，能够熟练地做好不同工作的人固然让人羡慕，可当他离开这个行业之后，他在这个行业里的经验和人脉就毫无用处，他在另一个行业里又重新站在了起跑线上;而执著地做好一个行业的人，不管他走到天涯海角，他过去所积累下的所有资源都能帮助自己继续发展。他从起跑开始，就在一刻不停地继续前进。
千招会，不如一招熟。大学生求职，最忌讳盲目地选择职业，尤其是为了一时的待遇而在不同行业之间盲目地跳槽。选择一个适合你的行业，不管多难都坚持下去。只有在你精通的领域里，你才能成为一面旗帜;也只有成为一面旗帜的人，才能迎风舒展让人仰望。
（推荐者注：本文来自励志人生网-励志文章）
（注：学校关工网站刊发时间：2017年4月10日）
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