【就业指导】

听说，你想找一份钱多事少离家近的工作
（一院宋坤已推荐，2016年11月22日）

推荐理由：我们学校，又即将迎来一场盛大的招聘会。无数奔波的毕业学子，刚完成学业，就马上走入了下一阶段：踏入社会，寻找工作，成为一位社会人士，回报祖国养育之恩。面对新一轮的起航，大部分的人，都挺迷茫焦虑，无所适从。我们对未来都寄托着一份憧憬，希望自己能找到一份满意的工作。但又有人说：“理想是丰满的，现实是骨感的”。果真如此吗？希望这一篇文章能带给您全新的认识。

谁不想找一份钱多事少离家近的工作，而实际上，刚步入社会的我们，拥有的工作往往是钱少事多离家远。
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朋友雯雯毕业后去了上海的一家广告公司。刚开始，每个月微薄的工资只够付得起房租和维持基本的生活开销，那时候，一个月下来，雯雯想存个几百块都是一种奢侈。

身在广告公司，加班已经成为家常便饭。我原以为她那么辛苦，起码还会有补贴啊、加班费等奖励。但她除了工资，什么都没有。

在她工作的第二年，我曾经问过她：“看你每天忙得都没时间坐下来好好吃个饭，付出远大于收获，你心理上不觉得不平衡吗？以你的经验，完全可以跳槽，找一家没有那么忙的公司，寻求更高的待遇啊。”

她说：“哪有钱多事少的工作啊，我觉得这份工作不止是赚钱，更坚定了我要扎根广告行业的决心。我目前还不考虑跳槽，我还需要再磨炼一下。”
原来，她对自己一直有着明确的职业规划。
三年内，因为工作认真，雯雯得到老板的高度认可，成为公司的骨干，工资更是翻了好几倍。后来，她辞了职，在上海开了一家非常小的广告公司。虽然只有十几个人，但由于前三年积攒下来的人脉和资源，她基本上不用担心没客户，反而要担心业务太多做不完。
身边大部分人都羡慕雯雯，提到她，就会说她非常幸运。
其实，哪有什么幸运可言，一份付出一份收获罢了。外人只看到了雯雯现在的光鲜，根本想不到她这几年有多苦。三年来，她因为没有钱，只回过两次家，在无数个夜晚想家想到泪流满面。她说，一步一步走才能爬上山顶，很多人都想一步就跨到顶峰，殊不知，这样的情况只能出现在童话世界里。
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老家一个亲戚，家里条件还不错，虽算不上大富大贵，但从来没有为钱愁过，因此他一直认为父母赚钱很容易。

大学毕业后，他的同学都在忙着租房子、找工作，他却一点不着急。他觉着只要自己愿意，就一定可以找到一份钱多事少的工作。

然而毕业一个月了，两个月了，半年了，他还在找工作。
原因很简单，他不是嫌弃公司给的工资低，就是听说要加班，于是想都不想就拒绝了。结果到现在，他也没有工作。别人逢年过节还会为父母买礼物，而他只会让父母给他银行卡里打钱。

在安逸的环境下待久了，真的不知道现实是有多残酷。想一口就吃成胖子，太天真了。人生的路要一步一步走，只有这样，梦想才不是空中楼阁。否则，你的梦想就只能是不切实际的空想。
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小康，是我一个好友的弟弟，毕业后做了卖保险的工作。似乎很多人都很反感卖保险的人，比如我，我也不喜欢卖保险的，甚至心理上就抵触他们。

直到认识了小康，慢慢了解了这个行业，我才深知，原来我们都误解了这个行业。

保险行业，起薪都很低，都是靠卖出去一份份的保险，才能拿提成。刚踏入社会的小康，没有人脉，更没有路子，他只能靠着电话和上门推销，才能卖出去保险。他遇到过语言上的人身攻击，被人轻视，电话被拉黑名单；也遇到过明明主人在家，当知道他是卖保险的后，便怎么也不开门的情况。
有一年冬天，某个客户说想要了解一下保险，小康骑着自行车到客户楼下，从早上等到晚上，没有吃一口饭。当这个客户说，他还打算再考虑一下的时候，他没有埋怨，没有摆臭脸，他和客户说了声再见，就推着自行车消失在了黑夜里。
刚开始的几个月，他连底薪都领不到，因为他没有卖出去一份保险。但是，他却不曾想过放弃，他用自己的真诚感动了很多客户。那个让他在冬日的冷风里等了一天的客户，后来竟然从他那里买了好几份保险，还介绍了自己的朋友给他。久而久之，小康的客户越来越多，提成也越来越多。
小康说过一句令我印象特别深刻的话：“二十几岁一定要有远见。刚开始钱少不可怕，可怕的是知道钱少还不努力。今天的努力就是为了明天能赚更多的钱。”
这个世界上原本就不存在一夜暴富，成功的路上没有任何捷径，只有踏踏实实，一步一个脚印，才能到达理想的彼岸。
没有任何一份工作是钱多事少的，那些富二代，有背景的人请自动忽略这句话。
实际上，我们大部分人是普通人，没有背景，没爹可拼，能拼的只有自己，当你有足够的能力时，你自己就是自己的背景，那个时候，就不愁找不到钱多的工作了。
刚踏入社会的大学生，不要总想着找一份钱多事少离家近的工作，当务之急是踏踏实实的工作，提高自己的能力，只有这样，我们才会在未来的某一天，感谢过去那么努力的自己。

（推荐者注：本文来自简书App2016年11月4日，作者：苏小鹿lu）
（注：学校关工网站刊发时间：2016年12月9日）
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