【处世之道】

那个开宝马来面试的女孩

（一院刘齐推荐，2016年7月29日）

推荐理由：节约是中华民族的传统美德，但是，在如今这个物欲横流、经济高度发展的社会，大家认为节约似乎只是穷人会做的。这篇文章告诉我们：有些富人将节约实行得更好，面对丰富的物质生活，他们依然不忘初心，明白金钱的不宜，也明白节约的重要性。节约最难的就是：在面对财富的时候，还能够保持理性和平常心，思考最经济的用钱方法，并最高效率地利用资源。
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刚开始创业，需要人，因此组织了不少面试。其中一个小朋友，让我印象深刻。她很漂亮，身材高挑，面容姣好，更关键的是，她开着一辆宝马。看到她从车上下来的时候，我的心就一沉，我们这么一个寒酸的草创公司，怕是容不下这尊大菩萨。然后我们就简单聊了聊，很基础的话题，在什么地方上学，大学有什么样的经历，对工作有什么样的需求，我们双方都很有礼貌，但面试却不温不火。途中，合伙人悄悄对我使了一个眼色，我知道他在问我：怎么样。可我避开了他的眼神，那辆宝马总让我有些疙瘩。

三十多分钟过去了，我开始说一些客套的、收尾的话，计划结束这场面试。这时候，她开口了。这个开着宝马来面试的小姑娘，张口问我们，能否借她一张纸巾。我没有多想，从旁边纸盒里抽了一张递给她。只见她将纸巾撕成两半，一半折好放在一旁，另一半仔细地擦干净桌面上因为放置水杯而留下的水渍。我盯着被她撕成两半的纸巾一直看，被她发现了，她有些羞涩地笑了笑，说了一声：不要浪费嘛。等她离开以后，我马上对合伙人说，这个女孩，无论开什么条件，我们都要。合伙人诧异地说，我还以为你不喜欢她呢。我摇摇头，说这姑娘必定大有可为。
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果然不出所料，她来公司没有多久，就承担起很多重要的工作，而且，最令人放心的是，她从来不会浪费钱，这对一分钱必须掰成两半花的创业公司来说，简直是最宝贵的财富。跟她熟起来以后，我算是了解了一点她的过去。她从大学就开始自己赚钱，最开始的时候，是利用自己的身材优势做模特，就是那种最最基础的淘宝网拍模特，炎炎夏日里，晒着大太阳，每天要换三百多套衣服。

后来，她发现做模特只是一门青春饭，积累了一些粉丝以后，她就开始自己开网店，自己进，自己拍，自己卖，生意不算火爆，但也赚了自己的第一桶金。后来毕业了，就把经营两年的淘宝店打包卖出，得来的钱，换成了城郊住宅区的一个小套，再加上我看到的那辆车。

我有些好奇，问她为什么不把淘宝店继续做下去。她笑着回答，当一个淘宝店主，毕竟不是我的人生目标。我告诉她，其实一开始面试的时候，我并不想用她，因为她开着宝马，我觉得她一定是个富二代，难伺候。她说她看出来了，接着她又问我，究竟是什么原因，令我改变了想法。我告诉她，是因为那张被撕成两半的纸巾。纸巾?她皱了皱眉头，看来已经忘掉了这件事。我和她说了一个故事。
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我的前老板，是个非常有钱的企业家。她有上市公司、私人飞机、许多工厂和房产。有一次，她邀请我们去她的家里玩——我们像是刘姥姥进了大观园，目瞪口呆地看着这坐落在空中的豪宅，以及各种浮雕、艺术品和空中游泳池。傍晚，她招待我们晚餐。从顶级餐厅里挖来的私家厨子，给我们几个年轻人做了满桌从来没有品尝过的珍馐。

正在我们大快朵颐的时候，我注意到我的老板，她正在桌子的一角，吃着一碗清粥，唯一的配菜，是小小的一盘花生米。我们都问她怎么不多吃一些，她回答，年纪大了，晚餐吃得少一些、清淡一些才入胃。她的话，让我们都不好意思再狼吞虎咽，纷纷放慢了手里的筷子，和嘴巴的咀嚼速度。后来，她吃完了晚餐，从桌上纸巾盒里抽了一张纸巾，将它撕成两半，一半用来擦嘴，还有一半，用来擦拭餐桌。

看到此景，我们面面相觑，每个人的都想问为什么，但没有人敢开这个口。餐后，老板与我们坐在客厅里交流，我终于忍不住，问出了藏在心里的那个问题：为何一个如此有钱的富商，还需要在一张纸巾上如此苛求自己?老板笑了笑，问我们，是否体验过饥饿的滋味。不是节食减肥的饥饿，而是长达几年的、营养不良的饥饿。她说她体验过。在她刚进大学的时候，刚好遭遇了中国有史以来最严重的饥荒。疯狂的大跃进以后，留下的只有贫瘠的土地和少得可怜的物资。没有人吃得饱，每一个人眼睛里都饿得出火来。

她从小就瘦弱，这种日子过不了几个月，就因为营养不良病倒了。在那个年代，每天都有人饿死，这并不算什么，她也做好了这个准备。但同寝室的几个女孩，给了她一个盒子。当她打开盒子的时候，眼泪水都要流下来了，里面装着的，是饼干——在现在看来毫无味道、甚至有些难吃的苏打饼干——整整一斤。她看着几个室友，她们每一个都跟她一样瘦，甚至比她更瘦，这里面的每一块饼干，都是这几个面黄肌瘦的姑娘，从嘴里一点一点扣出来省给她的——最后的营养。

靠着这一斤的饼干，她挺过了那段最艰难的日子，后来她开始创业，开厂开店，生意越做越大，但无论她赚多少钱，谈多大的生意，记忆中的那一斤饼干总在时刻提醒她自己——不要浪费任何东西，无论它是一块饼干，一张纸巾，还是一分钱。而这个哲学，在她的生意场上，也帮了她不少的忙。同样是服饰品牌，她革新了传统生产线，提升了原料的利用率，降低了成本，很快就用低价占据了市场。因此，她时常和我们说，懂得节约的人，才能够做成大生意。
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开宝马的姑娘听完这个故事就连连点头。她说，小时候家里经济条件也不好，因此养成了自己事事节约的习惯。而在经营自己的淘宝店的时候，她发现节约对经营来说，的确非常重要。挑选更低价的供应链，寻找更经济的物流方式，思考更实惠有效的宣传渠道……这些都源于创业者的成本节约意识，但最终都直接影响了产业是否能存活、是否拥有竞争力。

节约，并不等于抠门，也不等于寒酸。它是一种成本控制，也是一种自我约束。

最近炒得颇火的、掉下神坛的95后创业者，神奇百货创始人王凯歆，她的失误，就是在获得A轮巨额投资以后，没有办法很好规划资金的使用方法，贸然跃进。在她自己反省中，她说，“我发现我犯了和陈年犯的一样的错误。盲目相信空降的职业经理人，盲目扩张人员和产品线，没有合理管控公司现金流。”高额雇佣空降高级经理人，盲目扩大经营规模，因此导致了资金流失过快，必须靠大量裁员来维护公司的日常运营，以至于产生了不少劳资纠纷。深论其核心原因，本质就在于不懂节约。

节约二字，并不体现在贫穷之时，更难的，是在面对财富的时候，还能够保持理性和平常心，思考最经济的用钱方法，并且最高效率地利用资源。

不仅仅是创业者，就算是在日常生活当中，拥有节约意识的人，也会过得更加平稳安乐。
（推荐者注：本文来自微口网-房产·汽车-房地产投资融资俱乐部 2016年7月22日， 作者: 黄竞天）
（注：学校关工网站刊发时间：2016年8月26日）
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