【网评文章】

以责任赢信任，以眼光赢未来
——《中国小包装中药饮片的引导者》读后
（针康谢裕敏，2014年6月3日）

一个人的成长，一个企业的发展或许可以归结到方方面面，而依我看，中国小包装中药饮片的引导者——至信集团及其董事长魏平先生取得成功的原因离不开这三点：诚信、眼光和责任。这是我在广州中医药大学“关心下一代工作”网站“理论园地”栏目阅读了《中国小包装中药饮片的引导者》一文之后最为深刻的感触。
至信集团自2000年成立以来，发展十分迅速，目前旗下已拥有多家子公司，并先后成为多家高校的教学研究基地，发展速度可见一斑。至信集团还获得各种荣誉称号，逐渐发展为中药行业的领头羊，引领着行业的良性发展。

至信以弘扬中华医药文化，推动中药现代化为使命，以打造中国中药饮片第一品牌为目标，并本着“致力精制未敢稍有懈怠，信守商誉始得众口皆碑”的宗旨，重视产品质量和商业信誉，以诚信之心做着良心药，放心药。当客户要求降价的同时可接受降低质量，董事长魏平先生坚持供应给客户质量最好的药材，同时价格也是最合理的，保证绝对不陷入降价降质的怪圈。2003年非典流行时期，许多中药断档，一些药材因为紧俏也被某些商家肆意抬高价格。但至信没有埋没做药人的良知，一直按照原价供应给医院，不做他用。正因此，原国家食品药品监督局副局长任德全曾评价至信“对得起老百姓，对得起老中医，对得起老祖宗”。至信也由此得到业界的认可，于2013年成为中国中药协会中药饮片专业委员会副理事长单位。

当然一个企业要发展，单有诚信这一基本原则是不够的，眼光也同样重要。魏平先生首创的小包装中药饮片便是个很好的例子。小包装中药饮片一经问世就受到广大患者，医院甚至药店的欢迎。小包装不仅方便了药剂师，同时也保障了消费者的知情权和监督权，还提高了患者自行用药的安全系数，可谓一举多得。可想而知，这种小包装中药饮片在市场的受欢迎度。可等其他厂家看到商机回过神来的时候，抓住先机的魏平先生的小包装中药饮片已占领了广东大部分市场。于是至信领头羊的位置也便牢牢地占住了。另外，至信旗下建立壹会馆-致信酒店也是富有远见的一个表现。抓住现代人的特点，延长自己产业链的同时还弘扬了中医药传统文化。

所谓一个好汉三个帮，一个成功的企业当然也不能仅仅依靠一个决策者，背后必然有诚心为这个企业奉献的优秀人才。至信便是这样一个企业，重视引进和培养人才，从各方面努力提高员工的满意度，增加他们的归属感。

多一份名誉便多几分责任，至信在为小包装中药饮片的引导者这一称号感到骄傲的同时也认识到这小包装胶袋导致的污染问题不容忽视。虽然选用环保袋替代的成本高出20%，魏平先生还是毅然做了这个决定，这是一个企业应担的社会责任。除此，至信集团及魏平先生还热心社会公益，坚持达则兼济天下，积极承担社会责任，在业界做出了很好的表率。

举着“诚信、眼光，责任”这三面大旗，以责任赢信任，以眼光赢未来，至信集团及其董事长魏平先生开创出了一条光明之路。
（注：学校关工网站刊发时间：2014年7月10日）
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