【信息反馈】

我的兼职，我的成长

（一院陈秒旬，2014年3月3日）

今天在浏览学校关工委网站的时候，看到了针康侯志聪同学分享的文章《为了实现自己的价值》（注：学校关工网站刊发时间：2013年3月3日）。作者联系自己的打工经历，收获了成长的点点滴滴，最终明白这一切貌似与自己所学不相干的经历竟然也是为了实现自己的价值。我深有同感。

其实，说到打工，我的经历绝不比侯同学的少，仅仅一个大一，我就做了5份5种不同的兼职。现在想起来，我还挺佩服自己的。因为在那种情况下，我还能好好地学习，并且拿到奖学金。

那时，我记得最深刻的一份工作就是做代理，这是一份充满竞争和希望的兼职，全校共有3个人在做，其中一个便是我。那是一个寒冷的冬天，为期7天，每天都要6点早起外出路边宣传，摆摊做买卖；一直做到夜里10点半，工作便转成了收摊以及最重要的算账对货。而此期间，大家都在忙复习忙得不亦乐乎，我却一女孩子在外头抛头露面，奔波流泪。每每想起，我都觉得毛骨悚然，不忍回忆。那会我常常问自己，这又是何苦呢，自己又不缺钱，却为了尝试新鲜与一个和自己专业毫无关系的商业比赛，使自己身心具惫。并且这样还严重地影响到自己的复习计划和作息时间，那些天基本每天只睡4小时，整个人就是走路都带着幻觉。

就这样，皇天不负有心人，我拿到了“中大巡回代理冠军”证书。虽然这个东西不会为我未来的医学提供任何帮助，但是我收获的绝对不仅仅是这本证书和2000元提成。

在这个过程，第一我不由自主地练成了销售人员必须具备的“巧嘴”，也就是说无论面对多陌生的人，我都能应对自如，并与他们热情大方地沟通起来。第二我还认识到微笑是招牌，微笑有魔力。因为有好几个客人都说，我可是被你的笑容吸引过来的哦。其实我明白在干销售这行，光嘴甜还不行，脸挂微笑很重要，它会拉近顾客与自己之间的距离，还能让人体会到你的快乐和真诚，这样的交易是很愉快的。第三我意识到宣传到位很重要，我成功一半的原因来自这个。还记得当时销售前期就花了三天没日没夜地派传单，并且还上门宣传了，更是借着自己在大学发展起来的小帮人脉，大大地增强我的宣传力度，所以事半功倍啦。第四也是最重要的一点——在竞争中寻求帮助。其实我能赢，是因为我挖掘了个人才，也是我的对手，法院的一女生，我在彼此的竞争当中认识并和她结成朋友，在促膝谈心间汲取了经验。她很真诚，我问她为什么不怕我知道这些，会增强我的实力？她只是笑着说：“我想和厉害的对手竞争，这样才有意思。”天哪，她博大的胸襟和幽默的谈吐以及超俗的想法很是让我佩服。她是我在此次兼职中最大的收获！

如此，我在这个兼职代理，以及之前的当家教，当服务员，当送货员等各类大大小小的兼职中逐步累积经验，逐步成长起来。其实，大学不仅仅是让你学会专业知识，人生道理、人情世故、处世之道这些你也统统要学，要懂。所以在你还是大一比较闲暇的时候，不妨找份兼职来试试吧。

（注：学校关工网站刊发时间：2014年3月7日）
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